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Vous devez donner la priorité au partenariat car les projets Interreg NEXT MED 
doivent être portés par des partenariats équilibrés, engagés et efficaces.

• L’appropriation commune du projet par le Demandeur et tous les 
partenaires est un principe fondamental du programme !

• Tous les partenaires doivent contribuer à la proposition ! Une proposition 
de projet n’est pas une tâche que pour le Demandeur ou pour un seul 
partenaire. La stratégie du projet doit être partagé et approuvé par tous les 
partenaires.

• Ne reportez pas la construction du partenariat à plus tard, il s’agit d’une 
priorité absolue.

Construire un partenariat solide



Construire un partenariat solide
Vous devriez :

• Construire un partenariat capable de répondre au(x) défi(s) territorial(aux) 
ciblé(s) et qui contribue à apporter des solutions aux problèmes identifiés

• Le partenariat doit être géographiquement et techniquement équilibré et 
pertinent par rapport à la logique d'intervention

• Assurez-vous d'avoir des partenaires capables d'atteindre les groupes cibles
• Inclure uniquement des partenaires pertinents qui peuvent jouer un rôle réel et 

apporter une valeur ajoutée démontrée
• Incluez uniquement les partenaires que vous connaissez ou qui ont démontré 

un engagement total envers vous
• Porter une attention particulière à la capacité opérationnelle et financière de 

tous vos partenaires



Construire un partenariat solide
Vous ne devriez pas :

• Construire des partenariats déséquilibrés et non pertinents
• Inclure des partenaires que vous ne connaissez pas ou qui n'ont pas exprimé 

explicitement leur plein engagement envers vous
• Inclure des partenaires sans rôle ou même avec un rôle peu clair
• Ne suivez pas un budget « taille unique » et considérez le budget des 

partenaires uniquement en fonction du lien avec les activités du projet et des 
coûts réels de chaque partenaire.

• Inclure des partenaires pour lesquels il n'y a pas d'engagement visible au 
niveau technique et managérial

• Etc.
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